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Forsta kvartalet 2020:
Hog orderingang och bruttomarginal om 31,4 %

Orderingang Omsattning Rorelseresultat Rdérelsemarginal

371 | 226 § /,3 3,3

MSEK MSEK MSEK
(208) (262) (17,6) (6,7)

Coronaviruset: en mindre negativ effekt pa omsattningen till féljd av senarelagda leveranser
framforallt i sddra Europa.
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Hog aktivitet pa ett flertal geografiska marknader
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Orderingang 371* MSEK i kvartalet, en dkning
med 79% jamfort med foregaende ar.

Fortsatt stark underliggande efterfragan med hdg
aktivitet pa ett flertal geografiska marknader

Rekordhog orderstock om 933* MSEK per 31
mars 2020.

. Ca 820 MSEK avser den stora amerikanska
uppfdljningsordern, varav 760 MSEK planeras faktureras
under 2020 och aterstoden under forsta kvartalet 2021.

«  Ovrig orderstock beréknas levereras under andra
kvartalet, forutsatt att butiker dppnas och personal blir
tillganglig for installationer.

* Orderingangen for det forsta kvartalet och orderstocken per 31 mars 2020 har justerats
i enlighet med den dverenskommelse som traffats med den stora amerikanska kunden
avseende en reducerad omfattning av projektet med 150 butiker i enlighet med vad som
kommunicerades den 23 april 2020.
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Stabil omsattningsutveckling, minskning jmt med f.g. ar

Nettoomsattning, MSEK
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Aret inleddes starkt pa flera marknader, sdsom
Frankrike, Norge, USA och Kanada.

Lagre ingaende orderstock avseende leveranser
planerade i forsta kvartalet an féregaende ar,
vilket delvis kompenserades av en hog aktivitet
pa flera marknader inom kvartalet.

Senarelaggning av ett antal butiksinstallationer i
sodra Europa, framst Frankrike, till foljd av
coronaviruset.

Starkt salj- och marknadsorganisation genererar
expansion av kundbasen, inklusive nya
pilotinstallationer.

PRICER



Gynnsam produkt- och kontraktsmix ger en fortsatt hog
bruttomarginal om 31,4 %

Bruttoresultat, MSEK Bruttomarginal, % * Gynnsam produkt- och
kontraktsmix dar storsta delen
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Lagre forsaljning i kombination med okade omkostnader
ger temporart lagre rorelsemarginal

Rorelseresultat, MSEK
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Starkt narvaro pa ett flertal
marknader, daribland
Nordamerika, for att
mojliggora en expansion av
var kundbas och vart
tjansteerbjudande.

Hoga kostnader i kvartalet
relaterat till marknadsevent
och massor.

Stabil grund for fortsatt
tillvaxt och
marknadspenetration.
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Upprampning av produktionstakten for att leverera den
rekordhoga orderstocken minskar kvartalets kassaflode
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Positivt kassaflode fran den I6pande verksamheten
med 2 MSEK.

Okad kapitalbindning i kvartalet framst till foljd av:
+  Komponentinkép fér den 6kade produktionstakten

Okade kundfordringar som resultat av kundmixens
betalningsvillkor och tajming-effekter av fakturering

Balanserat av minskat varulager och ékade
leverantorsskulder.

Kassaflodet bor analyseras Over tiden.

Stark balansrakning maojliggor fortsatt
innovationskraft.

Likvida medel om 180 MSEK per den 31 mars.
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Coronavirusets kortsiktiga paverkan pa detaljhandeiln

Stora variationer mellan lander och detaljhandelsvertikaler, men det finns utmaningar som ar gemensamma for ett stort antal
detaljhandelskedjor:

» Snabbt forandrad efterfragan: avsaknad av tillgang till realtidsdata leder till langre beslutstider och att beslut ofta fattas pa
gammal — och darmed felaktig - information

» Stor 6kning av antalet e-handelsorder: utmaning att snabbt 6ka kapacitetet for plock av e-handelsorder da processen
ofta ar arbetsintensiv och manuell

* Nya riktlinjer for arbetsmiljo: fokus har riktats inat i verksamheten for att 6ka sékerheten for anstallda och kunder i
enlighet med nya regelverk

» Begransad tillgang till personal: manuella processer som bygger pa kunskap och erfarenhet av butiken minskar
flexibiliteten att ta hjalp av temporar personal vid exempelvis sjukfranvaro

+ Omstéllning av affarsmodeller: butiker gérs om till temporara utldmningsstallen for e-handelsorder
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Kunddialogen forandras - indikation om okat behov av
digital transformation

» Kunddialogen flyttas fran att ersatta
prisetiketter av papper till att hitta [dsningar
for:

 Tillgang till realtidsinformation for att fatta battre
beslut snabbare.

+ Effektivisering och digitalisering av resurs-
intensiva butiksprocesser for att mojliggora en
mer flexibel modell med kortare upplarningstid av ny
personal.

* Omstallning till "darkstores” eller utlamnings-
plats av e-handelsorder i takt med att allt mer av
forsaljningen sker via e-handel.

+ Dynamisk prissattning for att sakerstalla att priset i
butiken ar attraktivt i relation till e-handel och
marknadspris for att driva forsaljning i den fysiska
butiken.
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Pricers kunderbjudande

+ Vi utgdr grundstenen for nasta steg i digitaliseringen avden
fysiska detaljhandeln.

« Vi tillhandahaller marknadens snabbaste, mest stabila,
skalbara och energieffektiva ESL-system som forbattrar
effektiviteten av flera resurskravande butiksprocesser, sasom:

* Prisuppdateringar,
¢ Plock-i-butik,

» Pafylinad pa hyllan,
* Inventering.

+ Vi erbjuder en flexibel molnplattform for att tillhandahalla
ytterligare I6sningar sasom analys av status i butiken,
sofistikerad hylloptimering, minskat matsvinn, osv.

» Vi har lang erfarenhet av att tillhandahalla komplexa
systemldsningar till detaljhandeln.

» Var stark balansrakning och finansiell stabilitet mojliggor ett
langsiktigt partnerskap.
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Varfor investera i Pricer?

» Stark underliggande tillvaxt pa marknaden; digitalisering av fysisk detaljhandel ses som
nddvandighet for bibehallen konkurrenskraft.

» Basta systemet pa marknaden - Unik och svarkopierad teknisk I6sning; bygger pa palitlig,
skalbar, energisnal och stérningsfri kommunikation.

 Blinkfunktionalitet i etiketterna kombinerat med dynamisk positionering av produkter i butiken
mojliggor saval kostnadsreduktioner som dkad forsaljning och forbattrad kundndjdhet.

» Lang erfarenhet av att ta fram I6sningar som fungerar val i detaljhandeln.
» Stark balansrakning - fortsatt innovationskraft.

* Global narvaro med stor installerad bas.
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