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2018 — ett rekordar for Pricer

Sprackte miljardvallen

Manga nya kunder pa kundlistan

Genombrott i Nordamerika efter intensifierad marknadsbearbetning
Erbjudandet fortfarande unikt > Palitligt, snabbt, energisnalt och skalbart
Stark innovationskraft

Lang erfarenhet av komplexa systemldsningar till detaljhandeln

Starkt narvaro pa ett flertal nyckelmarknader
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Utveckling senaste 5 aren

Netoomsattning och rorelseresultat?
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1) exkl. engéngskostnader heldret 2014 om 69 MSEK
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I Fjarde kvartalet 2018;
Fortsatt stark orderingang och rekordomsattning for
ett fjarde kvartal

Orderingang Omesattning Rorelseresultat Rorelsemarginal

274 387 29,0 7,5

MSEK MSEK MSEK
(231) (253) (16,9) (6,7)
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IHeIér 2018;
Rekordhog tillvaxt genererar rekordhdg lonsamhet

Rorelseresultat Rorelsemarginal

39,1 7,5

Orderingang

1268 § 1195

Omsattning

MSEK
(55,7) (6,7)

5 PRICER [)



Fortsatt stark efterfragan och hog aktivitetsniva
pa flera geografiska marknader
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Fortsatt h6g marknadsaktivitet i fjarde
kvartalet framfor allt i Frankrike, Belgien och
Norge

Genombrott pa nordamerikanska marknaden
lyfter trendkurvan till nya rekordnivaer

Stort antal pagaende pilotprojekt i ett flertal
l&nder

Rekordhdg orderstock om 224 MSEK,
fordelad Over ett stort antal kunder och
geografiska marknader
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Okad investeringsvilja i system for digitalisering
genererar rekordforsaljning

Nettoomsattning, MSEK Beroendet av ett fatal stora kunder pa den
500 1400 franska marknaden fortsétter att minska da nya
1200 marknader bidrar till tillvaxten; USA star for
400 / enskilt storsta tillvéaxten
1000
300 800 | fiarde kvartalet slutlevererades och
installerades det stora pagaende
200 000 nordamerikanska kundprojektet
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100 200 Andelen grafiska etiketter fortsatter oka i
produktmixen
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Produkt- och kontraktsmix samt hoga

komponentpriser pressar bruttomarginalen
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I Rekordh0g omsattning genererar rekordhog
lbnsamhet for helaret

Rorelseresultat, MSEK Roérelsemarginal, %
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Starkt kassaflode - forslag till hojd utdelning
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Positivt kassaflode fran den I6pande
verksamheten med 59 MSEK for kvartalet och
84 MSEK for helaret

Fortsatt god kontroll av rorelsekapital och
kassaflode

Hog leveransaktivitet binder kapital i lager och
kundfordringar - kassaflodet bor ses over tiden

Styrelsen foreslar arsstamman en utdelning om
60 oOre per aktie (50 oOre)
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Sammanfattande kommentarer

Tillvaxt pa marknaden; stort intresse for Pricers ldsningar
Fortsatt hog produktions- och leveransaktivitet

Okad kundbas spridd Over flera geografiska marknader = tkad stabilitet av
underliggande intaktsstrommar men fortsatt volatilitet utifran stora kundprojekt

Flera nya kunder véljer etikettslosningar baserade pa grafiskt e-papper

Pricers losning for produktpositionering kombinerat med blink-funktionen i etiketten
aktiverat hos flera stora detaljhandelskedjor

Konkurrenssituationen fortsatt hard for I6sningar som automatiserar prisuppdateringar;
Pricers styrka ligger i att erbjuda mer avancerad funktionalitet

Forstarkning av ledningsgruppen

Magnus Larsson, Vice President Customer Operations
Johan Kronl6f, Head of Quality & Sustainability
Susanne Andersson, CFO - tilltradde rollen i jan 2019

1 PRICER



Varfor investera i1 Pricer?

Stark underliggande tillvéxt pa marknaden; digitalisering av fysisk detaljhandel ses
som nodvandighet for bibehallen konkurrenskraft

Bésta systemet pa marknaden = Unik och svarkopierad teknisk l6sning; bygger pa
palitlig, skalbar, energisnal och stdrningsfri kommunikation

Stark balansréakning - fortsatt innovationskraft
Global narvaro med stor installerad bas
Lang erfarenhet av att ta fram lésningar som fungerar val i detaljhandeln

Blinkfunktionalitet i etiketterna kombinerat med dynamisk positionering av produkter i
butiken mojliggor saval kostnadsreduktioner som dkad forsaljning och forbattrad
kundndjdhet
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